
FORECASTOne: la gestione del Budget Vendite

più completa per SAP Business One.

Con FORECASTOne avrete a disposizione la gestione del Budget Vendite 

che avete sempre desiderato ottenere da SAP Business One.

Grazie a questo AddOn è possibile interfacciare le informazioni commerciali

anche con il mondo della Produzione.

FORECAST



Gestione del Budget Vendite

i 3 step dell’Add On FORECASTOne

Immissione del Budget Previsionale (Budget Previsionale) 

Ogni risorsa dell’area commerciale può inserire un budget per articolo o per famiglia di articoli. Si definisce 

un budget per uno o più clienti specifici e quindi si imposta un budget per tutti gli “altri” clienti insieme.

Il budget può essere revisionato e modificato finchè non viene “bloccato”, da questo momento in poi si 

interviene solo con la successiva funzione di “Manutenzione Commerciale Budget”. 

E' possibile definire per ogni articolo un periodo di tempo in cui le previsioni sono bloccate e quindi il 

funzionario commerciale non può modificarle, ad esempio se per un articolo sono previsti 3 mesi di blocco, 

significa che il commerciale non può modificare le previsioni per il mese in corso e i 2 mesi successivi (in 

giugno non è possibile modificare le previsioni di giugno, luglio e agosto), ma solo dal 4 mese in poi (da 

settembre in poi nell'esempio precedente). Questo parametro può essere impostato oppure omesso per 

ogni singolo articolo. 

Manutenzione del Commerciale (Budget Commerciale) 

E' possibile confermare o modificare il Budget Previsionale immesso attraverso la funzione precedente, la 

modifica viene memorizzata e quindi sostituisce il budget iniziale che rimane comunque invariato. 

Per facilitare la valutazione da parte dei responsabili commerciali viene mostrata la quantità già venduta e 

la quantità in ordine dai clienti per ciascun mese oltre alle quantità fatturate per mese nell'anno precedente, 

con i relativi progressivi.

Viene mostrato sia il dettaglio per ogni cliente che il totale generale, le modifiche vengono comunque 

inserite sul singolo cliente (o sul budget riferito ai clienti “altri”).

Budget 

Manutenzione Logistica Budget (Budget Logistica) 

Questa funzione mette a disposizione del responsabile della pianificazione un Forecast relativo alla 

situazione commerciale/produttiva per articolo, permettendo di confrontare il budget commerciale con le 

disponibilità e quanto già previsto in approvvigionamento, con il  dettaglio per mese e per progressivo. 

Si può quindi definire il fabbisogno netto finale. Queste quantità sono quelle che successivamente vengono 

prese in considerazione dall' MPS standard di SAP Business One attraverso la funzione di «carico 

previsioni di vendita».

Un esempio di immissione dei dati 
previsionali da parte di un commerciale.

Manutenzione del Budget 

commerciale per articolo,

con 2 mesi bloccati.

Un esempio di Budget per articolo 
contenente i Forecast.


